Swoosh amblemine hak ettigi degeri
kazandirmak icin bize 365 guin yeter

Salginin etkisiyle 6zellikle Uzak Dogu’da yasanan ekonomik durgunluk
spor malzemeleri sektoriinde Tiirkiye’ye ciddi bir ivme kazandirdi.
Sektoriin iddiali oyuncularindan BATU Spor Malzemeleri, hem
potansiyeli hem de global hedefleriyle bu siirecte sektoriin konusulan
sirketlerinden biri oldu. Batu Spor Malzemeleri Kurucusu Sercan Kose,

sirketin yola cikis hikayesini ve hedeflerini bizler icin anlatti.

Kurucusu oldugunuz Batu Spor Malzemeleri’nin yolculugunu
kisaca anlatabilir misiniz?

Batu Spor Malzemeleri aslinda bir inat ugruna kuruldu. Detaylarini
vermek ¢cok dogru olmaz. Ailemin hem maddi hem de manevi
destegi olmadigi icin yalnizca cebimdeki 800 TLyi ve telefon
rehberimdeki baglantilarimi sermaye olarak sayabiliriz.

Kurdugunuz markanin bugiin geldigi noktaya bakinca olduk¢a
onemli bir yol katettiginiz goziikiiyor.

Kesinlikle. Bu ise basladigim giin kimse benim buralara kadar
gelecegime inanmamisti. Ancak 2015 yilinda ¢iktigim yolda, bu
giine kadar 6nemli birkag esik atladim. Cebimdeki son parayla
dnce ofis kirasini dedim, sonra Giresun’dayken istanbul’daki bir
firmaya satis yaptim. O firmadan numune rica ettim. Sag olsunlar
sahipleri beni kirmadilar. Hatta hayirli olsun demek icin ofisime cay
ve kahve makinesi aldilar ve ilk adimimi attim. Pek ¢ok sirketi
ziyaret ettim ve az ok demeden satis yaptim. Kazandigim parayla
ofis esyasi vb. seyler aldim. Ama tabii ki bu yeterli olmuyordu.
Motor sporlartile ilgilendigim dénemde yurt disi baglantilarim
gayet iyiydi. Onlarin aracilik ettigi yurt disi satislar sayesinde
yiiksek cirolara ulastik. Ofisler biiylidii ve son olarak 1.000
metrekarelik depomuz agildi.

Bu giine kadar hangi spor markalariyla calistiniz, ve hangi
iilkelere satis yaptiniz?

En cok talep goren markalar tabii ki Nike ve Adidas. Converse, Vans
ve Skechers markalarinin {lke distribiitorleri oldugu igin yurt
icinde degil sadece yurt disi pazarlarla ¢alisiyoruz. Cin, ABD,
Fransa, italya, ispanya gibi pek ¢ok iilkeye satis yapiyoruz.

Neden yurt digi ile calisiyorsunuz? Distribiitorler yurt ici
pazarda size satis yapmak icin yardimci olmuyorlar mi?
Elbette yardimci olmak isterler ancak kurallari ve sorumluluklari
var. Hatta kapilari ¢cok asindirdik. Ama basaramadik. Biz de yurt
disindaki distribltorler ve partnerler ile calismaya basladik.

BATU Spor Malzemeleri’nin yillik satis hacmi ne durumda? Yillik
degisimler iizerinden nasil degerlendirirsiniz?

BATU’nun hitap ettigi magazalar ve kuruluslar genellikle bizim
“LUXURY SPORT” dedigimiz kategoride. Bu kiiltlir hem iilkemizde
hem de yurt disinda gelistikge satislarimiz artiyor. Fakat 2019 sonu
ve 2020 ilk ceyrekte pandemi sebebiyle sadece mevcut
musterilerimizi korumak ve onlara olan satislarimizi devam
ettirmek icin ugras verdik. Nitekim bazi s6zlesmelerimizi pandemi
yuziinden ya askiya aldik ya da iptal ettik.

Oldukga geng bir ig insani olarak kaydettiginiz bu basarida
hangi etmenlerin rol oynadigini sdyleyebilirsiniz?

Aslinda heniiz bir basari kaydetmedik. Hedeflerimiz var ve bu
ugurda ugras veriyoruz. Yani, bana sorarsanizamaca ulasana kadar
henliiz bir basari yok.

Burada amag derken kastettiginiz nedir?

Swoosh amblemini Tirkiye’de tek basimiza temsil edene kadar
durmayacagim. Yani, distribiitorliglini alacagiz ve bunu
basarabilecek giigteyiz. Bu sayede marka hak ettigi yere
miikemmel bir sekilde gelebilir. Nike her ne kadar zirvede bir marka
olarak algilansa da, sahte uriinlerin cok oldugu ve sadece bu kiiltir
ile belli yaslara gelmis bir nesli olan Ulkelerden birinde yasiyoruz.
Bu durum ile basa ¢ikilmasi gerekir. Zira markanin ilgili merkezleri
bu konuda ne kadar ¢alisma yaparsa yapsin, Tirkiye gibi bir tilke
icin yeterli olmayabiliyor. Kiiltiir farkliligi, bolgesel farkliliklar gibi
cesitli etmenler var ve biz bu durumu diizeltebilecek gligte ve
yetenekteyiz. Swoosh amblemine hak ettigi degeri kazandirmak
icin bize 365 giin yeter.

Sadece 1 yilda sahte iiriinlerin dniine gegmek nasil miimkiin
olacak?

Benim s6z verdigim sey 1 yiligcinde Swoosh’un hak ettigi yeri
almasi. Bunun nasil olacagi ancak sorumluluk sahibi olunca
soylenebilir. Ayrica Nike’in da boyle bir projesi olmasi gerektigine
inaniyorum. Perakende satis yapan firmalar bu kiiltlire sahip
degiller. Hatta girisimde bulunan firmalari da duyuyoruz. Ben de
amacimin pesinde kosmaya Kuzey isiklarini gérene kadar devam
edecegim. Oglum Batu’ya s6z verdim, duramam...



